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＊ タイトル 

～ プレゼン力・販売力を高める人に伝わる法則 ～ 

売れるデザインと心理学 
あらゆる情報にまみれる情報過多な現代人、テレビやインターネットだけでなく、日々送られてくるメー

ルやメッセージ、スマホからのプッシュ通知など、一人の人間が１日に得る情報の量は年々増えていく一

方です。そんな大量の情報にのみこまれず、お客様や求職者などへ、自社の魅力を効果的に伝えていくため

にはどうすれば良いのか？デザインと心理学の観点から、それらのヒントをお伝えしてまいります。 

!
!
＊ 参加者対象 

  ・ 経営者、リーダー層 

  ・ 営業担当者、販促担当者 など 

  ・ 独立起業を準備されている方 

  ・ 伝える力を高めたい方 など 

!
＊ 参加者が得られるメリット 

・ホームページやブログの制作に役立つ 

・チラシ、POP、ポスターなどの制作に役立つ 

・心理学的な裏付けのある伝え方を学べる 

・お客様へ何を伝えるべきかがわかる 

・会社や自分を魅力的に伝える方法がわかる 
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＊ 概要・背景 

!
ホームページやSNSなど、インターネット上の情報媒体の広がりによって、多くの企業・団体・

個人が情報発信することが可能になった一方、本当に伝えたい情報が伝わっているのか？自社や

自分の魅力が伝えたい人に届いているのか？マーケティング活動でも、採用活動でも、伝える媒

体はあるのに、伝えたいことが伝わらない。という悩みを持たれている方が沢山おられます。 

!
わたしはデザイナーとして、企業や団体などのホームページや、会社案内・名刺などのデザイン制

作、コピーライティング。また、それらを活用したマーケティングの相談・コンサルティングをさ

せて頂いていて。上記のような『伝わらない悩み』を、解決するサポートをしています。しかし、

キャリアの最初からデザイナーだったわけではありませんでした。 

!
学生の頃からデザインを学び、念願の広告代理店に就職するも、希望していたデザイナー職では

なく、企画営業職に配属となってしまいました。しかし、そのおかげで超大手企業のマーケティ

ングを10年間担当して、日本経済を動かす第一線で活躍する方々と一緒に仕事させて頂けるとい

う貴重な経験をすることができて、今考えると非常に運がよかったのかもしれません。会社では

なかなかデザインの仕事はできませんでしたが…。またその間、トップ営業マンとなり、最年少

で昇進して管理職も経験することになり、部下を採用したりマネジメントする難しさを感じて、

心理学・脳科学・コーチングを本格的に学びました。 

!
紆余曲折があったおかげで、デザイナーとしての視点だけでなく、企画営業としての視点、企業

のマーケティング担当としての視点、管理職としての視点など多角的に学び、2013年から自身の

念願だったデザイナーとして独立して現在に至ります。 

!
今まで培ってきたノウハウをつかって、より多くの経営者やビジネスマンの『伝わらない悩み』

を解決し、明るい会社と地域社会をつくって頂きたいと願っております。 

!
!
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!
＊ セミナー内容 
!
!
１. 伝わる力を高める３つのポイント 
　　　・情報過多な現代で、効果的に伝えるには？ 
　　　・会社や自分の魅力を効果的に伝えるには？ 
　　　・副業、起業にも役立つネットで効果的に伝えるには？ !
２. 注目してもらえるデザイン 
　　　・なぜか思わず見てしまうデザイン事例 
　　　・脳が自動的に反応してしまうデザイン（形） 
　　　・脳が情報処理する仕組み !
３. 覚えてもらえるデザイン 
　　　・世界的有名企業のデザイン共通点【クイズ】 
　　　・Apple社も活用するデザインの秘密の法則 
　　　・美しさや親しみを感じるデザイン（形と比率） !
4. コミュニケーション力を高めるデザイン 
　　　・情報の受け取り方には３タイプの人がいる【ワーク】 
      　・言語表現とビジュアル表現を組み合わせ方 
      　・心理的な影響を与えるデザイン（色彩） !
５.お客様から選ばれるデザイン 
　　　・スターバックスで働きたい心理は？ 
　　　・販促の超基本は『◯◯に◯◯を伝えるか』 
　　　・お客様から選ばれるために何をするか【ワーク】 !
６.デザインの不思議な力 
　　　・映画ダビンチコードで紹介されたデザイン 
　　　・古代遺跡や建築にみられる共通のデザイン 
　　　・宇宙の星が描くデザイン !!
●所要時間：９０分～１２０分程度（ご要望時間内に調整可能） 
●参加特典：希望者へセミナースライドデータ（PDF）のプレゼント
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