
セミナー特典PDF

メッセージ整理シート

質 問 回 答 
（想定でも可）

どう伝えるか？ 
（媒体・表現方法など）

顧客は誰か？

顧客が知りたい 
情報はなにか？

なぜその情報を 
知りたいのだろうか？

その商品を購入すると 
顧客の何がどう変わるのか？

その商品の 
アピールポイントは？

売りたい商品や 
サービスは何か？


